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Investire
sul fotovoltaico
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1l fotovoltaico & il fenomeno del
momento. Oltre agli incentivi sta-
tali, i costi dei pannelli stanno di-
minuendo diventando interes-
santl, ci sono sempre pill aziende
che offrono prodotti e servizi legati
a questa tecnologia. Anche le am-
ministrazioni sono sempre pitl
sensibili sul tema e cercano di pro-
muovere iniziative che favoriscano
una maggiore consapevolezza sul
risparmio energetico. Tra mate-
riali, specifiche d'installazione,
tempi tecnici, accordi da firmare
con |'Enel e via dicendo, capirci
qualcosa richiede tempo e dedi-
zione ed in ultima analisi, l'investi-
mento per una famiglia media puo
essere consistente. Per questo mo-
tivo aumenta la voolia di semplifi-
care il modo in cui si negozia l'ac-
quisto e |a messain operadi un im-
pianto fotovoltaico per uso dome-
stico: attraverso i gruppi di
acquisto solidali (G.as). L’Associa-
zione di via Fontevivo, 19 che rap-
presenta la maggioranza delle im-
prese del settore desidera spiegare
di cosa si tratta Nella forma piu
semplice si tratta di un gruppodi
privati che sl accorpano per com-
prare in bloceo un certo numero di
pannelli solari e i relativi servizidi
installazione, dalla posa sul tetfo
alla parte buroeratica, ottenendo
cos degli sconti dai fornitori di
materiali e servizi K facile com-
prendere infatti che se si com-
prano, ad esempiom, olire 200
pannelli per servire 20 installa-
zioni sut tetti di altrettante abita-

zionl, ovviamente si otterranno
sconti che un privato da solo non
potrebbe ottenere, Stessa cosa con
gli sconti che un professionista che
si occupa delle procedure burocra-
tiche o un teenico installatore po-
trebbero offrire. Bisogna pero fare
attenzione ai falsi sruppi di acqui-
sto e alle iniziative che partono di-
rettamente da aziende o rappre-
sentanti. Un gruppe di acquisto
deve prima costituirsi e poi chie-
dere preventivi a diverse aziende

per strappare il miglior prezzo ri-
spetto a un capitolato ben preciso e
obiettivi prestazionali che possano
essere raffrontati. Anche le ammi-
nistrazioni locali devono fare ben
attenzione alle offerte delle singole
aziende; devono invece creare le
basi atfinche i cittadini si uniscano
in Gruppi di acquisto oppure pro-
muovere convenzioni per indivi-
duare un elenco di installatori e
istituti bancarl interessati a paran-
tire determinate condizioni di ser-
vizio. C’e molto movimento anche
sul nostro territorio e alcuni co-
muni sembrano promuovere i
Gruppi di acquisto, al momento
pero nessuno, salvo il Comune di
Varese Lisure, ha chiesto consu-
lenza o preventivi a Confartigia-
nato Enerpie che da anni opera nel
settore,
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